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Nel 1H26 i ricavi salgono a €10.2mn (+8.8% YoY), con una crescita interamente estera: 
l’Italia è stabile a €5.9mn, mentre l’Europa sale a €3.8mn. L’EBITDA cresce a €1.7mn, con 
il margine al 17.1% dal 14.3%, grazie alla diluizione dei costi fissi. L’assorbimento di 
circolante legato alle filiali estere (€3.0mn) porta la PFN a €12.6mn, da €10.0mn a fine 
2025. Sul fronte strategico, il gruppo rafforza il presidio del Nord Italia con il punto 
vendita a Milano e prepara il closing della nuova sede di Roma, previsto a novembre. Per 
lo slittamento del V Bando di Filiera riduciamo i ricavi 2026 a €20.3mn e l’EBITDA 2027 a 
€4.5mn, mentre alziamo l’EBITDA 2028 a €6.5mn (17.8% di margine). Confermiamo il BUY 
e alziamo il TP a €1.50 (60% DCF, 40% multipli, liquidity discount del 20%). 

 Crescita estera e margini in espansione. Nel primo semestre 2026 i ricavi salgono a €10.2mn 
(+8.8% YoY). La crescita è interamente estera: l’Italia è stabile a €5.9mn, l’Europa (UK 
incluso) sale a €3.8mn (€3.0mn nel 1H25) e il resto del mondo a €0.6mn. L’EBITDA sale a 
€1.7mn (€1.3mn nel 1H25), con un margine del 17.1% (14.3% nel 1H25), grazie alla 
diluizione dei costi fissi: servizi (€2.0mn) e personale (€1.1mn) restano stabili in valore 
assoluto. L’EBIT cresce del 41% a €1.4mn e l’utile netto sale a €0.6mn (+20%). 
L’assorbimento di circolante (€3.0mn), legato a magazzino (€11.8mn) e crediti (€10.0mn) 
delle filiali estere, porta il FCF a -€1.8mn e la PFN a €12.6mn (€10.0mn a fine 2025).  

 Focus su Ho.Re.Ca. e Nord Italia, nuova sede a Roma. Nel semestre il gruppo ha puntato 
sul canale Ho.Re.Ca., partecipando a fiere come Identità Golose e Butcher Show. Ad aprile 
ha firmato l’affitto di un ramo d’azienda per un punto vendita B2C al Mercato Comunale 
Wagner di Milano. L’operazione rientra nella strategia per il Nord Italia, insieme alla 
struttura logistica di Cernusco sul Naviglio. Il gruppo ha inoltre versato una caparra di 
€0.5mn per la nuova sede operativa di Roma, con closing previsto a novembre 2026.  

 Ricavi 2026 rivisti per lo slittamento del Bando, alziamo il 2028. Riduciamo i ricavi 2026 a 
€20.3mn (€24.3mn in precedenza) per lo slittamento degli investimenti legati al V Bando di 
Filiera. L’EBITDA resta sostanzialmente confermato a €2.3mn (11.6% di margine). Il 2027 
resta l’anno del salto dimensionale, con ricavi a €30.6mn (+51% YoY). Rivediamo però 
l’EBITDA a €4.5mn (€5.1mn), per il minor contributo degli altri ricavi del Bando e il ramp-up 
dei nuovi impianti. Alziamo l’EBITDA 2028 a €6.5mn (€6.0mn; 17.8% di margine), primo 
anno di piena saturazione della nuova capacità. L’utile netto è atteso a €0.2mn, €1.2mn ed 
€2.5mn nel triennio. Grazie al capex rimodulato (€13.1mn cumulati vs €16.0mn), la PFN 
tocca il picco nel 2027 a €20.4mn e scende a €19.6mn nel 2028E (3.0x EBITDA). 

 BUY confermato, alziamo il TP a €1.50. Il target price deriva dalla media ponderata di due 
metodologie (60% DCF, 40% multipli), applicando a entrambe un liquidity discount del 20%: 
(i) DCF (WACC ca. 9.5%, g 2.5%), €1.76 per azione, e (ii) multipli dei peer, €1.02 per azione.
La valutazione beneficia da revisioni al rialzo del 2028, solo in parte compensate dal taglio
delle stime 2026–27 e da un risk-free rate più alto (4.5% da 4.0%). Tra i catalyst vediamo: il
closing dell’acquisto della sede di Roma, l’erogazione delle prime quote a fondo perduto del 
Bando e l’entrata a regime della nuova capacità produttiva.
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Commento ai Risultati 

Risultati 1H26 

I ricavi salgono a €10.2mn (+8.8% YoY) ed il valore della produzione a €11.2 milioni (+7.8%). 

High Quality Food – 1H25-1H26 Condensed Income Statement 

€ mn unless otherwise stated 1H 2025 2H 2025 FY 2025 1H 2026 

Revenues 9.4 9.9 19.3 10.2 

YoY Growth (%) -3.5% 7.3% 1.8% 8.8% 

Others 1.0 1.1 2.1 1.0 

Value of Production 10.4 11.0 21.5 11.2 

OpEx (8.0) (10.0) (18.0) (8.4) 

o/w Purchases (5.7) (6.7) (12.4) (6.0) 

o/w Services (2.0) (2.6) (4.7) (2.0) 

Value Added 2.4 1.0 3.4 2.8 

Value Added Margin (%) 25.8% 10.1% 17.7% 27.8% 

Personnel (1.1) (0.7) (1.8) (1.1) 

EBITDA 1.3 0.3 1.6 1.7 

EBITDA Margin (%) 14.3% 2.9% 8.4% 17.1% 

D&A and Provisions (0.4) (0.4) (0.8) (0.4) 

EBIT 1.0 (0.1) 0.9 1.4 

Financials (0.3) (0.3) (0.6) (0.4) 

Pre-Tax  0.7 (0.4) 0.3 1.0 

Taxes (0.2) 0.1 (0.1) (0.4) 

Net Income 0.5 (0.3) 0.2 0.6 

o/w Parent Net Income 0.5 (0.4) 0.1 0.6 

o/w Minorities (0.0) 0.0 0.0 (0.0) 

Source: Websim Corporate on Company data 

La crescita viene interamente dall’estero: l’Italia è ferma a €5.9mn, l’Europa (UK incluso) passa da €3.0mn 
a €3.8mn e il resto del mondo da €0.5mn a €0.6mn. Il mix per categoria è stabile: la carne vale il 44%, i 
formaggi crescono all’11%, l’ittico scende dal 7% al 5%. 

Source: Websim Corporate on Company data Source: Websim Corporate on Company data 
 

L’EBITDA arriva a €1.7mn, con margine dal 14.3% al 17.1%. Il miglioramento viene da costi fissi più diluiti: i 
servizi scendono in valore assoluto (a €2.0mn) insieme anche al personale (€1.1mn). L’EBIT sale a €1.4mn 
(+41% YoY, margine 12.4%), grazie ad ammortamenti in linea con i semestri precedenti. Sotto l’EBIT però 
l’effetto si diluisce: gli oneri finanziari passano da €0.3mn a €0.4mn e le imposte salgono da €0.3mn a 
€0.4mn, portando ad un netto a €0.6mn (+20% YoY), quasi interamente di pertinenza del Gruppo.  

L’attivo immobilizzato sale a €5.4mn (da €4.7mn a fine 2025), soprattutto per la caparra di €0.5mn 
sull’immobile di Roma, contabilizzata tra le immobilizzazioni finanziarie. 

A livello di Il capitale circolante, il CCN cresce di €2.8mn, fino a €17.8mn nel primo semestre del 2026. 
L’assorbimento di cassa è principalmente attribuibile a cause operative, ovvero (i) un magazzino in crescita 
a €11.8mn da €10.6mn, crediti commerciali a €10.0mn da €8.9mn) e debiti verso fornitori a €3.7mn (da 
€4.4mn). Segnaliamo che il magazzino vale più dei ricavi del semestre e i crediti equivalgono a circa sei mesi 
di vendite: Il management lo attribuisce alle filiali estere, che hanno scorte e incassi più lunghi.  

Italy; 5.9

Europe; 3.8

RoW; 0.6

Meat; 4.5

Cheese; 1.1Fish; 0.5

Other; 4.1

High Quality Food – 1H26 Revenue Breakdown by Geography High Quality Food – 1H26 Revenue Breakdown by Product Category  
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High Quality Food – 1H25-1H26 Condensed Balance Sheet 

€ mn unless otherwise stated 1H 2025 FY 2025 1H 2026 

Intangbiles 2.3 2.5 2.7 

Tangibles 1.3 1.8 1.7 

Financial 0.1 0.4 1.0 

Fixed Assets 3.8 4.7 5.4 

Inventory 9.6 10.6 11.8 

Trade receivables 9.4 8.9 10.0 

Trade payables (3.8) (4.4) (3.7) 

Operating Working Capital 15.1 15.1 18.1 

Other current assets (liabilities) (0.3) (0.2) (0.3) 

Net Working Capital 14.9 15.0 17.8 

Other non-current assets (liabilities) (0.6) (0.8) (0.8) 

Net Invested Capital 18.1 18.9 22.4 

ST Debt (5.6) (5.3) (5.2) 

LT Debt (5.4) (6.7) (9.2) 

Cash and Cash Equivalents 1.3 2.0 1.7 

Net Cash (Debt) (9.6) (10.0) (12.6) 

Group Equity 8.4 8.8 9.7 

Minorities 0.1 0.1 0.0 

Net Equity 8.5 8.9 9.7 

Total Sources 18.1 18.9 22.4 

Source: Websim Corporate on Company data 

La PFN sale a €12.6mn di debito netto (€10.0mn a fine 2025, €9.6mn a giugno 2025). Con una liquidità di 
€1.7mn. Il patrimonio netto consolidato è di €9.7mn (+€0.8mn, in crescita anche grazie all’utile netto 
registrato nel periodo). 

High Quality Food – 1H25-1H26 Condensed Cash Flow Statement 

€ mn unless otherwise stated 1H 2025 2H 2025 FY 2025 1H 2026 

Net Income 0.5 (0.3) 0.2 0.6 

Non-cash Items 0.4 0.4 0.8 0.4 

Change in NWC (1.1) (0.3) (1.4) (3.0) 

Others 0.1 (0.3) (0.1) 0.3 

Operating Cash Flow (0.1) (0.5) (0.6) (1.7) 

CapEx (0.2) (0.6) (0.7) (0.1) 

Free Cash Flow (0.2) (1.1) (1.4) (1.8) 

Divestments (Acquisitions) - - - (0.5) 

Capital Increase - - - - 

Share issuance (buyback) - - - - 

Dividends paid - - - - 

Other non-operating items (0.7) 0.7 (0.0) (0.3) 

Cash Flow (1.0) (0.4) (1.4) (2.6) 

Starting Net Debt (8.6) (9.6) (8.6) (10.0) 

Cash Flow (1.0) (0.4) (1.4) (2.6) 

Ending Net Debt (9.6) (10.0) (10.0) (12.6) 

Source: Websim Corporate on Company data 

Per quanto Il flusso prima delle variazioni del circolante sia positivo (ca. €1.3mn), Il circolante assorbe però 
€3.0mn, di conseguenza chiudendo il flusso di cassa operativo a -€1.7mn.  

Il capex lordo è a €0.1mn, ma considerando anche la caparra per l’immobile a €0.5mn, ciò porta il flusso 
totale degli investimenti a €0.6mn, principalmente attribuibile alle immobilizzazioni immateriali, e la caparra 
per l’immobile.  
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Altri eventi rilevanti 

Nel semestre il gruppo ha puntato sul canale Ho.Re.Ca., partecipando a fiere come Ho.Re.Ca. Baleares, 
Identità Golose e Butcher Show. L’8 aprile è stato firmato l’affitto di ramo d’azienda per un punto vendita 
B2C al Mercato Comunale Wagner di Milano. È inserito nella strategia per il Nord Italia, insieme alla struttura 
logistica di Cernusco sul Naviglio. 

A livello di governance, ricordiamo che L’8 luglio Gianluca Geminiani è stato cooptato come consigliere non 
esecutivo, al posto del dimissionario Bruno Stirparo. 

Outlook del management 

Il management non fornisce guidance numerica ma cita l’incertezza macro, con l’inflazione legata alle 
tensioni nel Mar Rosso e nel Golfo Persico, e dice che al momento non è possibile fare previsioni concrete 
nel breve periodo sui consumi e sul food service italiano. Si dice comunque fiducioso di proseguire la crescita 
grazie allo sviluppo dei canali B2B e B2C e all’espansione internazionale.  
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Stime 

A valle dei risultati semestrali, rivediamo le stime per riflettere lo slittamento temporale del piano di 
investimenti legato al V Bando di Filiera: riduciamo il 2026 e la marginalità 2027, mentre rivediamo al rialzo 
il 2028, primo anno di piena operatività della nuova capacità produttiva. 

High Quality Food – 2026-2028 Estimates 

New Old New/Old 

€ mn unless otherwise specified 2025A 2026E 2027E 2028E 2026E 2027E 2028E 2026E 2027E 2028E 

Revenues 19.3 20.3 30.6 36.8 24.3 31.2 34.0 -16.7% -1.7% +8.3% 

YoY growth (%) +1.8% +4.9% +51.2% +20.0% +25.9% +28.1% +9.0% 

Other revenues 2.1 1.0 1.5 2.0 1.0 2.8 2.0 

Value of Production 21.5 21.3 32.1 38.8 25.3 34.0 36.0 

OpEx (18.0) (16.9) (25.1) (29.2) (20.6) (25.7) (26.9) 

o/w Purchases (12.4) (12.1) (17.8) (20.4) (13.5) (17.5) (18.7) 

o/w Services (4.7) (4.1) (6.1) (7.4) (6.4) (8.0) (8.0) 

Value Added 3.4 4.3 7.0 9.5 4.8 8.3 9.0 

Value added margin (%) 17.7% 21.4% 22.9% 25.9% 19.5% 26.5% 26.6% 

Personnel (1.8) (2.0) (2.5) (3.0) (2.3) (3.1) (3.1) 

EBITDA 1.6 2.3 4.5 6.5 2.4 5.1 6.0 -3.4% -12.1% +9.5% 

EBITDA margin (%) 8.4% 11.6% 14.7% 17.8% 10.0% 16.5% 17.6% 

D&A and provisions (0.8) (1.5) (2.0) (2.1) (0.8) (1.1) (1.3) 

EBIT 0.9 0.9 2.6 4.5 1.6 4.1 4.7 

Financials (0.6) (0.6) (0.9) (1.1) (0.5) (0.8) (0.8) 

Pre-Tax 0.3 0.3 1.6 3.4 1.1 3.3 3.9 

Taxes (0.1) (0.1) (0.4) (0.8) (0.3) (0.8) (1.0) 

Net Income 0.2 0.2 1.2 2.5 0.8 2.5 2.9 

o/w Parent 0.1 0.2 1.2 2.5 0.7 2.2 2.7 

Net Equity 8.9 9.1 10.4 12.9 9.7 12.2 15.1 

o/w Group 8.8 9.0 10.2 12.7 9.5 11.7 14.4 

Net Cash (Debt) (10.0) (14.2) (20.4) (19.6) (20.0) (25.8) (25.5) 

NFP/EBITDA -6.1x -6.0x -4.5x -3.0x -8.3x -5.0x -4.3x 

CapEx (0.7) (7.0) (5.0) (1.1) (7.5) (6.5) (2.0) 

On sales (%) -3.9% -34.5% -16.3% -3.0% -30.8% -20.9% -5.9% 

Source: Websim Corporate elaborations 

Sul 2026 riduciamo i ricavi a €20.3mn (-16.7% vs precedente stima). La crescita del 4.9% YoY sconta il 
rallentamento del secondo semestre ed un contributo ancora marginale della nuova capacità produttiva, 
dato che nel primo semestre sono stati realizzati investimenti per meno di €1mn. L’EBITDA è 
sostanzialmente confermato a €2.3mn, con margine in espansione all’11.6% (+3.2pp YoY) grazie alla minore 
incidenza dei costi fissi già visibile nel 1H26. 

Le nostre stime implicano un secondo semestre con un EBITDA di ca. €0.6mn, in miglioramento rispetto agli 
€0.3mn del 2H25 ma con una marginalità nettamente inferiore a quella del primo semestre (circa 6% contro 
17.1%). Su questo pesa (i) La stagionalità del business, scontando storicamente una maggiore incidenza di 
acquisti e servizi e (ii) Il minor contributo degli altri ricavi.  

Il 2027 resta l’anno del salto dimensionale, con ricavi a €30.6mn (+51.2% YoY), in linea con la stima 
precedente. Rivediamo però la marginalità: l’EBITDA scende a €4.5mn (-12.1% vs precedente stima), con 
margine al 14.7% dal 16.5%. Pesano un minor contributo degli altri ricavi legati al Bando ed una maggiore 
incidenza degli acquisti nella fase di ramp-up dei nuovi impianti. 

Rivediamo invece al rialzo il 2028: i ricavi salgono a €36.8mn (+20.0% YoY, +8.3% vs precedente stima), 
riflettendo il primo anno pieno di saturazione della nuova capacità produttiva. L’EBITDA sale a €6.5mn (+9.5% 
vs precedente stima), con margine al 17.8%. In quell’anno dovrebbero esprimersi pienamente le efficienze 
legate alla nuova sede di proprietà a Roma (con risparmio sugli affitti) e all’efficientamento energetico. 
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Sotto l’EBITDA incorporiamo ammortamenti più elevati (€1.5–2.1mn da €0.8–1.3mn), per l’entrata in 
esercizio degli asset del Bando e della nuova sede, e oneri finanziari in crescita a €1.1mn nel 2028. L’utile 
netto si attesta così a €0.2/1.2/2.5mn nel triennio, contro i €0.8/2.5/2.9mn della stima precedente. 

Lato cassa il profilo migliora sensibilmente rispetto alle stime precedenti, grazie a (i) Un piano capex 
rimodulato: €13.1mn cumulati nel 2026–28, contro €16.0mn, con un 2028 da €1.1mn che segna la fine del 
ciclo di investimenti, (ii) una progressiva normalizzazione del capitale circolante, oggi gonfiato da un 
magazzino superiore ai ricavi semestrali e da crediti pari a circa sei mesi di vendite. Ci aspettiamo che la 
maggiore integrazione verticale della filiera riduca il fabbisogno di scorte acquistate da terzi. Lo stesso effetto 
dovrebbero avere il consolidamento delle filiali estere, superata la fase di avviamento, ed una gestione più 
efficiente delle condizioni commerciali con clienti e fornitori. 

La PFN è attesa a -€14.2mn a fine 2026, tocca il picco nel 2027 (-€20.4mn) e si riduce nel 2028 (-€19.6mn), 
contro i -€25.5mn della stima precedente. Nel 2028 il gruppo torna a generare cassa e la leva scende a 3.0x 
l’EBITDA, dai 6.0x del 2026. 
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Valutazione 

Confermiamo il nostro rating BUY e alziamo il target price per High Quality Food a €1.50 per azione. 
Abbiamo ottenuto questo risultato attraverso (i) un Discounted Cashflow Model, e (ii) l’analisi dei multipli 
dei player più vicini al modello operativo della Società. 

A livello di DCF, Il modello si basa sulle nostre stime esplicite per il periodo 2026–2028, seguite da due 
anni di convergenza (2029–2030) verso le ipotesi di lungo periodo e da un valore terminale calcolato con 
un tasso di crescita perpetua del 2.5% ed un WACC intorno a 9.5%. Rispetto alla nostra precedente 
valutazione, la variazione deriva principalmente da una revisione delle stime a rialzo parzialmente 
danneggiata da un risk-free rate più alto (da 4.0% a 4.5%). La metodologia restituisce un Equity Value di 
€24.7mn. 

A livello di multipli, confermiamo il nostro campione di confronto, che ricordiamo includere: Marr, Bid 
Corporation, Chefs’ Warehouse, Sysco, US Foods Holding, Siligro, Cranswick. Applicando la mediana dei 
multipli 2026E e 2027E alle nostre stime, con una media ponderata tra EV/Sales, EV/EBITDA, EV/EBIT, e 
P/E, otteniamo un Equity Value di €14.3mn. 

High Quality Food – Valuation Summary 

€ mn  Equity Value Liquidity Discount Fair Equity Value # Shares FEqV/Share Weight (%) 

DCF 24.7 (4.9) 19.8 11.2 1.76 60% 

Multiples 14.3 (2.9) 11.4 11.2 1.02 40% 

Target Price 1.50 

Current High Quality Food Price 0.50 
Source: Websim Corporate elaborations 

Nella determinazione del target price attribuiamo un peso maggiore al DCF (60%) rispetto ai multipli di 
mercato (40%). Il Gruppo è infatti in una fase di investimento legata al Bando di Filiera, che comprime la 
redditività di breve periodo. Una valutazione per multipli ancorata a questi risultati rischia quindi di non 
cogliere il potenziale reddituale degli anni successivi. Il DCF incorpora invece in modo esplicito il ritorno alla 
generazione di cassa atteso con l’entrata a regime degli investimenti. Inoltre, la limitata comparabilità di High 
Quality Food rispetto ai peer quotati, per dimensione, modello di business e liquidità del titolo, rende i 
multipli di mercato un riferimento meno rappresentativo. Ponderando i due metodi e applicando un 
liquidity discount del 20%, deriviamo un target price di €1.50 per azione.  

High Quality Food – Group Multiples @ Target Price 

2026E 2027E 2028E 

Share Price 1.50 1.50 1.50 

Number of Shares 11.2 11.2 11.2 

Equity Value 16.8 16.8 16.8 

Net Cash (Debt) (14.2) (20.4) (19.6) 

Minorities (0.1) (0.1) (0.2) 

Enterprise Value 31.1 37.4 36.6 

EV/SALES 1.5x 1.2x 1.0x 

EV/EBITDA ADJ. 13.3x 8.3x 5.6x 

EV/EBIT ADJ. 35.0x 14.6x 8.2x 

P/E ADJ. nm 13.6x 6.6x 

Source: Websim Corporate elaborations 

A target, il titolo tratterebbe a 13.3x EV/EBITDA 2026. È un multiplo elevato, che riflette una base reddituale 
ancora compressa dalla fase di investimento legata al Bando di Filiera. Con l’entrata a regime degli 
investimenti i multipli impliciti scendono: l’EV/EBITDA passa a 8.3x nel 2027 e a 5.6x nel 2028. Sul 2028 la 
compressione dei multipli beneficia anche della lieve riduzione dell’enterprise value (da €37.4mn a 
€36.6mn), grazie al ritorno alla generazione di cassa e al conseguente calo dell’indebitamento netto (da 
€20.4mn a €19.6mn). 

Conclusioni di Investimento 

Confermiamo il rating BUY su High Quality Food e alziamo il target price a €1.50 per azione. Nel breve 
periodo, il primo catalyst è il closing dell’acquisto della nuova sede operativa di Roma, previsto per 
novembre 2026, che avvia il risparmio sugli affitti. A questo si aggiunge l’erogazione delle prime quote a 
fondo perduto del V Bando di Filiera: incorporata nelle nostre stime, sosterrebbe la posizione finanziaria 
nella fase di picco degli investimenti. Un ulteriore elemento da monitorare è la normalizzazione del capitale 
circolante. Una riduzione di magazzino e crediti, oggi gonfiati dalle filiali estere, libererebbe cassa e 
attenuerebbe la crescita dell’indebitamento. Nel medio periodo, il driver principale è l’entrata a regime della 
nuova capacità produttiva, alla base del salto dei ricavi atteso nel 2027 (+51% YoY), insieme alle efficienze 
sui costi che dovrebbero esprimersi pienamente nel 2028. Le nostre stime non includono operazioni 
eventuali operazioni di M&A.  
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High Quality Food in Brief 

Descrizione della Società Management Azionisti 
Fondata nel 2003 a Roma, High Quality Food si specializza nella 
produzione, trasformazione, interpretazione, e distribuzione di prodotti 
alimentari di alta gamma nel mercato dell’alta ristorazione. La gamma 
dei prodotti offerti spazia in diverse direzioni, e vanta un canale di 
distribuzione diversificato geograficamente, con diverse località 
europee ed extra-europee 

Chairman & CEO: Simone Cozzi 

CFO: Daniel Nahum  

Simone Cozzi 
Adriana Panico 
Mediolanum SGR 
Francesco Paltoni 
Mercato 

    30.3% 
30.0% 

6.0% 
4.0% 

30.0% 

Punti di forza/Opportunità Rischi/Debolezze 

▪ Player importante nel mercato di alta gamma di food service, grazie 
ad un’offerta distintiva rivolta ad una clientela professionale 

▪ Unicità del portafoglio prodotti, caratterizzato da referenze 
selezionate e produzioni esclusive 

▪ Tracciabilità dei prodotti offerti, assicurate da un presidio costante 
della filiera 

▪ Importanti capacità di stoccaggio e presidio logistico sul territorio 
italiano, attraverso i magazzini strategicamente localizzati a Roma e 
Milano 

▪ Elevata esposizione alla ciclicità del turismo e del settore Ho.Re.Ca. 

▪ Ridotta capitalizzazione di mercato, con limitata liquidità sul titolo 

▪ Ambiente altamente competitivo con presenza di grandi catene 
internazionali ed altri operatori indipendenti 

High Quality Food – 2025 Revenue Breakdown by LoB (%) High Quality Food – 2024-2028E Revenue Evolution (€ mn) 

Source: Websim Corporate on Company data Source: Websim Corporate elaborations 

High Quality Food – 2024-2028E EBITDA (€ mn) & EBITDA Margin (%) High Quality Food – 2024-2028E RoACE (%) 

Source: Websim Corporate elaborations Source: Websim Corporate elaborations 

High Quality Food – 2024-2028E Net Income (€ mn) & Profit Margin (%) High Quality Food – 2024-2028E EBITDA (€ mn), NFP (€ mn), Leverage (x) 

Source: Websim Corporate elaborations Source: Websim Corporate elaborations 
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DETAILS ON STOCK RECOMMENDATION 

Stock NAME HIGH QUALITY FOOD   

Current Recomm: BUY Previous Recomm: BUY 

Current Target (€): 1.50 Previous Target (€): 1.40 

Current Price (€): 0.50 Previous Price (€): 0.54 

Date of report: 28/10/2026 Date of last report: 10/6/2026 
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