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GREEN OLEO - 12M Performance  

 Solida performance operativa nel 2024, con volumi in crescita e un price/mix più 
favorevole. L’EBITDA è aumentato del 94% YoY, con un miglioramento del margine di 
170bps rispetto al FY23 e una riduzione della leva finanziaria di Eu2.4mn. Tuttavia, 
l’attuale contesto macroeconomico, caratterizzato da una visibilità limitata 
sull’evoluzione dei costi produttivi, impone un approccio più conservativo.  
Procediamo quindi a una revisione al ribasso delle nostre stime di EBITDA per il 
periodo 2025-2027, prevedendo una contrazione media >10%. Riduciamo il nostro 
target price a Eu1.35 p.a. (da Eu1.5 p.a.) confermando il rating BUY, potenziale upside 
+65% rispetto ai prezzi correnti.

Risultati FY24 solidi, ricavi +18% YoY, EBITDA +94% YoY. Volumi (+24% YoY) e 
price/mix migliorato danno slancio al fatturato e ai margini nel 2024. Valore della 
produzione Eu72.1mn, +15% YoY (per linea di prodotto, Esteri: volumi/ricavi 
+64%/+55% YoY; Acidi Grassi: volumi/ricavi +22%/+10% YoY; Glicerine: volumi/ricavi 
-10%/-12% YoY). Gross margin +4.4p.p. YoY, grazie al nuovo sistema di forecast 
trimestrale che ha permesso la riduzione dei costi di approvvigionamento di materie 
prime. EBITDA Eu3mn, +94% YoY (margine 4.2%, +170bps vs 2023), adjusted per il 
costo della copertura sul costo del gas è pari a Eu4mn; debito netto a Eu11.9mn, in 
miglioramento di Eu2.4mn YoY.

 Posizionamento strategico in un contesto incerto. Il quadro geopolitico resta instabile, 
mentre gli scenari macroeconomici continuano a essere influenzati da pressioni 
inflattive persistenti. Pur non prevedendo un ritorno a condizioni di iper-volatilità 
analoghe a quelle del 2022, la gestione dei costi legati a energia, gas e materie prime 
rimane complessa. Tuttavia, in questo contesto, gli investimenti strategici in linee di 
prodotto a maggiore valore aggiunto e una filiera di approvvigionamento ottimizzata 
dovrebbero comunque sostenere la crescita dei volumi, favorendo economie di scala e 
una maggiore stabilità dei margini. La Società conferma il proprio commitment a 
rafforzare la presenza nel mercato delle specialties, con l’obiettivo di ridurre 
progressivamente la ciclicità tipica del business chimico tradizionale. 

 Revisione EBITDA 2025-27: -10% in media. Rivediamo al ribasso le nostre stime del 
periodo, considerando un quadro congiunturale con bassa visibilità. Stimiamo una 
saturazione dell’impianto di produzione nel 2025 in linea con il 2024 (circa 74%) e in 
crescita fino al 2027 (circa 80%). Ci aspettiamo, pertanto, una leva operativa in 
miglioramento con una marginalità inferiore rispetto alle precedenti stime. Nel 
periodo considerato, proiettiamo un CAGR dei ricavi del +7% e del +34% per l’EBITDA. 
L’operating cash flow cumulato atteso nel periodo è superiore a Eu9mn. Proiettiamo una 
leva finanziaria in aumento nel 2025, per poi migliorare progressivamente arrivando ad 
un Net Debt/EBITDA ratio di 1.4x nel 2027 (da circa 4x nel 2024).   

 BUY, TP Eu1.35 p.a. (da Eu1.5 p.a.), upside potenziale +65%. Green Oleo è tra i 
pochi operatori specializzati nei derivati dell’olio di oliva. Un mercato di riferimento 
in espansione e un contesto normativo favorevole supportano la nostra view positiva di 
M/L periodo sull’equity story. Con un approccio prudente nella stima della profittabilità, 
fissiamo il nuovo target price a Eu1.35 p.a. (da Eu1.5 p.a.), confermando il rating BUY. 

 

Stock Rating

Rating: Unchanged
Target Price (Eu): from 1.50 to 1.35
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GREEN OLEO GREEN OLEO Rel. to FTSE All Shares (Reb.)

Stock Data

Reuters code: GRN.MI
Bloomberg code: GRN IM

Performance 1M 3M 12M

Absolute -2.4% -8.3% -12.2%
Relative 12.2% -2.2% -8.5%
12M (H/L) 1.00/0.81
3M Average Volume (th):

Shareholder Data

No. of Ord shares (mn): 32
Total no. of shares (mn): 32
Mkt Cap Ord (Eu mn): 27
Total Mkt Cap (Eu mn): 27
Mkt Float - Ord (Eu mn): 4
Mkt Float (in %): 16.5%
Main Shareholder:
   BB S.r.l. / FB S.r.l. 30.8% / 30.8%

Balance Sheet Data

Book Value (Eu mn): 18
BVPS (Eu): 0.55
P/BV: 1.5
Net Financial Position (Eu mn): -13
Enterprise Value (Eu mn): 40

20.06

Key Figures & Ratios 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
Sales (Eu mn) 61 71 75 81 88
EBITDA Adj (Eu mn) 2 3 4 5 7
Net Profit Adj (Eu mn) -1 -1 0 1 3
EPS New Adj (Eu) -0.020 -0.029 0.005 0.044 0.090
EPS Old Adj (Eu) -0.020 0.005 0.031 0.053 0.091
DPS (Eu) 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000
EV/EBITDA Adj 33.0 14.2 11.2 7.4 5.1
EV/EBIT Adj nm nm nm 16.5 8.6
P/E Adj nm nm nm 18.7 9.3
Div. Yield 0.0% 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Net Debt/EBITDA Adj 9.2 4.0 3.6 2.3 1.4
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Profit & Loss (Eu mn) 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
Sales 80.8 60.6 71.2 74.8 81.0 88.1
EBITDA 8.2 1.6 3.0 3.6 5.3 7.2
EBIT 5.5 -1.3 -0.3 0.7 2.4 4.3
Financial Income (charges) -0.2 -0.7 -0.6 -0.4 -0.4 -0.3
Associates & Others 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Pre-tax Profit 5.3 -2.0 -0.9 0.2 2.0 4.0
Taxes 0.3 1.4 0.0 -0.1 -0.6 -1.1
Tax rate 0.3 1.4 0.0 -0.1 -0.6 -1.1
Minorities & Discontinued Operations 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Net Profit 5.6 -0.6 -1.0 0.2 1.4 2.9
EBITDA Adj 8.2 1.6 3.0 3.6 5.3 7.2
EBIT Adj 5.5 -1.3 -0.3 0.7 2.4 4.3
Net Profit Adj 5.6 -0.6 -1.0 0.2 1.4 2.9
Per Share Data (Eu) 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
Total Shares Outstanding (mn) - Average 28 32 32 32 32 32
Total Shares Outstanding (mn) - Year End 28 32 32 32 32 32
EPS f.d 0.199 -0.020 -0.029 0.005 0.044 0.090
EPS Adj f.d 0.199 -0.020 -0.029 0.005 0.044 0.090
BVPS f.d 0.565 0.555 0.544 0.548 0.594 0.683
Dividend per Share ORD 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000
Dividend per Share SAV 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000 0.000
Dividend Payout Ratio (%) 0.0% 0.0% 0.0% 0.0% 0.0% 0.0%
Cash Flow (Eu mn) 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
Gross Cash Flow 7.0 0.8 2.4 2.3 3.6 4.9
Change in NWC -4.0 1.5 2.7 -0.7 -0.3 -0.5
Capital Expenditure -5.4 -2.7 -2.4 -2.5 -2.5 -2.5
Other Cash Items 0.5 -0.1 -0.2 0.0 0.0 0.0
Free Cash Flow (FCF) -1.9 -0.5 2.6 -0.9 0.7 1.9
Acquisitions, Divestments & Other Items 0.0 0.0 0.1 0.0 0.0 0.0
Dividends 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Equity Financing/Buy-back 0.0 5.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Change in Net Financial Position -1.8 4.5 2.7 -0.9 0.7 1.9
Balance Sheet (Eu mn) 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
Total Fixed Assets 25.4 25.0 24.4 24.1 23.9 23.7
Net Working Capital 10.8 10.3 7.5 8.2 8.5 9.1
Long term Liabilities -1.6 -4.2 -2.5 -1.9 -1.3 -0.7
Net Capital Employed 34.6 31.1 29.4 30.5 31.1 32.1
Net Cash (Debt) -18.8 -14.3 -11.9 -12.9 -12.2 -10.2
Group Equity 15.8 16.8 17.5 17.5 19.0 21.8
Minorities 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0
Net Equity 15.8 16.8 17.5 17.5 19.0 21.8
Enterprise Value  (Eu mn) 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
Average Mkt Cap 37 31 27 27 27
Adjustments (Associate & Minorities) 0 0 0 0 0 0
Net Cash (Debt) -19 -14 -12 -13 -12 -10
Enterprise Value 51 43 40 39 37
Ratios (%) 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
EBITDA Adj Margin 10.1% 2.6% 4.2% 4.8% 6.5% 8.2%
EBIT Adj Margin 6.8% nm nm 0.9% 2.9% 4.9%
Gearing - Debt/Equity 119.0% 85.6% 67.9% 73.6% 64.2% 46.9%
Interest Cover on EBIT 24.4 nm nm 1.6 6.3 12.8
Net Debt/EBITDA Adj 2.3 9.2 4.0 3.6 2.3 1.4
ROACE* 15.9% -3.8% -1.1% 2.3% 7.6% 13.6%
ROE* 35.2% -4.1% -5.2% 0.9% 7.9% 14.4%
EV/CE 1.5 1.4 1.3 1.3 1.2
EV/Sales 0.8 0.6 0.5 0.5 0.4
EV/EBITDA Adj 33.0 14.2 11.2 7.4 5.1
EV/EBIT Adj nm nm nm 16.5 8.6
Free Cash Flow Yield -8.9% -1.8% 10.5% -3.2% 2.8% 7.2%
Growth Rates (%) 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E
Sales 30.4% -25.0% 17.6% 5.1% 8.2% 8.8%
EBITDA Adj 74.9% -81.0% 93.4% 18.7% 47.9% 36.9%
EBIT Adj 154.5% nm nm nm 247.7% 83.4%
Net Profit Adj 210.6% nm nm nm 792.6% 101.8%
EPS Adj 210.6% nm nm nm 795.1% 101.8%
DPS

GREEN OLEO – Key Figures

*Excluding extraordinary items           Source: Intermonte SIM estimates
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Risultati FY24 

Nel 2024, l’industria chimica EU27, dopo la crescita del 3.5% nel 1H24, ha registrato una contrazione nel 
2H, portando a chiudere il FY a +2% (fonte: Eurostat and Cefic). A fine 2024, i prezzi del gas in Europa si 
sono assestati a 3.9x quelli US, evidenziando un effettivo svantaggio competitivo (fonte: ICE Dutch TTF 
Natural Gas Futures).  
Outlook 2025: domanda debole ed elevato grado di incertezza continuano a mettere alla prova l'industria 
chimica dell'UE27. La ripresa è ancora incerta e si prevede che l'aumento della domanda sarà limitato nel 2025.     
Di seguito i dettagli dei risultati 2024:  
Volumi: 48k tons, +24% YoY (~74% della capacità produttiva totale, i.e. 65k tons), in linea con le nostre 
stime per l’anno.   
Valore della produzione in crescita del 15% su base annua a Eu72.1mn (+2% vs. nostre stime), gli altri 
ricavi e proventi sono stati pari a Eu0.9mn (Eu4.6mn nel 2023), la variazione delle rimanenze è stata nulla 
(-Eu2.6mn nel 2023). Nel dettaglio: 

 Esteri: volumi +64% YoY, ricavi +55% YoY (ns. stime +36% YoY), ottima performance del business della 
cosmetica, lubrificazione e inchiostri ceramici 

 Oleochimica: Acidi Grassi, volumi +22% YoY, ricavi +10% YoY; Glicerine, volumi -10% YoY, ricavi -12% YoY 
(ns. stime per l’Oleochimica nel complesso +10%), in coerenza con la scelta strategica di posizionarsi su 
prodotti a più alto valore aggiunto.   

Struttura dei costi, l’incidenza del costo delle materie prime sui ricavi è stata del 68.5% nel 2024 (67.7% 
al 1H24) vs. 72.9% del 2023, -4.4p.p. YoY. Nel 4Q24 registrato un incremento dell’incidenza per: a) 
shortage di alcune materie prime causato dalla domanda incrementale di materie prime naturali per la 
produzione di biofuels per il trasporto aereo e marittimo (dal 2025 i regolamenti EU prevedono un uso 
crescente); b) incertezza legata all’entrata in vigore del regolamento EUDR (EUropean Deforestation-free 
products Regulation).  Costi del personale +18.7% YoY (organico da 76 FTE nel 2023 a 81 FTE nel 2024, 
per produzione/engineering), costi per servizi +4.2% YoY (TTF medio 2H24 vs 1H24 +32.5%, TTF medio 
4Q24 vs 1Q24 +56.2%). R&D 3% su VdP. 
EBITDA in crescita del 94% YoY a Eu3.0mn (ns. stima Eu3.7mn), con un incremento del margine di 170bps 
YoY al 4.2% (5.3% la nostra stima). EBITDA adjusted €4mn (+Eu0.3mn vs. la nostra stima per l’anno), 
nettizzando la metrica per €1mn di copertura della commodity gas (stipulato a fine 2022). 
EBIT a -Eu0.4mn, in significativo miglioramento rispetto a -Eu1.3mn del FY23 (ns. stima Eu0.9mn), dopo 
D&A per Eu2.9mn (Eu2.8mn nel 2023) e Eu0.5mn di accantonamenti straordinari (per potenziale 
mancato riconoscimento di contributo a fondo perduto e un sinistro assicurativo in corso di definizione). 
Risultato netto -Eu1mn, rispetto a -Eu0.6mn del 2023 (il 2023 aveva beneficiato di Eu1.4mn di imposte 
anticipate, al netto delle quali la bottom-line sarebbe stata di -Eu2mn)  
PFN (debito netto) a Eu11.9mn (variazione Eu2.4mn YoY, Eu14.3mn nel FY23), meglio delle nostre stime 
di Eu12.7mn, grazie sia a una riduzione dei debiti finanziari sia a un minore assorbimento del CCN per 
Eu2.7mn (vs Eu1.7mn delle ns. stime), CapEx Eu2.4mn (vs. nostra stima di Eu2.3mn).  

Green Oleo – FY24 Results   
Eu mn 2023A 1H24A 2H24A 2024A 

 
2H24E 2024E 

Revenues 60.6 38.7 32.5 71.2  30.9 69.6 
YoY growth % -25.0% 15.9% 19.7% 17.6%  13.7% 14.9% 

Value of Production 62.6 37.5 34.6 72.1  33.2 70.7 
YoY growth % -27.6% 8.5% 23.5% 15.2%  18.4% 13.0% 

EBITDA 1.6 2.1 0.9 3.0  1.5 3.7 
YoY growth % -81.0% 104.2% 70.9% 93.4%  203.8% 136.5% 
 Margin % 2.6% 5.5% 2.6% 4.2%  5.0% 5.3% 

D&A and Provisions (2.8) (1.4) (1.9) (3.4)  (1.4) (2.8) 
EBIT (1.3) 0.7 (1.1) (0.4)  0.1 0.9 

 Margin % -2.1% 1.9% -3.2% -0.5%  0.4% 1.2% 
Net Financial Charges (0.7) (0.3) (0.3) (0.6)   (0.3) (0.6) 
EBT (2.0) 0.4 (1.4) (1.0)  (0.2) 0.3 
Taxes 1.4 (0.3) 0.3 (0.0)  0.3 (0.1) 
Net Result (0.6) 0.1 (1.0) (1.0)  0.1 0.2 

Margin % -1.0% 0.2% -3.2% -1.4%  0.3% 0.2% 
 
 

Source: Websim Corporate estimates 
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Revisione stime 2025-2027 

L’attuale significativa esposizione al business dell’oleochimica comporta una maggiore vulnerabilità della 
redditività rispetto a potenziali aumenti dei costi di produzione. L’incertezza del contesto 
macroeconomico riduce la visibilità anche nel breve termine, rendendo necessaria un’impostazione 
prudente nelle proiezioni. 
Il grafico seguente mostra un confronto tra il costo per MWh del gas naturale in Europa e negli Stati Uniti, 
evidenziando il netto svantaggio competitivo per i produttori europei. 

Natural Gas Prices - Europe vs USA (Eu/MWh) 

 
Source: Company presentation 

Inoltre, si evidenzia la tendenza rialzista del TTF nel periodo 2024 - 1Q25 (in media mensile), che dovrebbe 
confermare la criticità nella gestione dei costi legati alle utilities, in particolare per le società ad alta 
intensità energetica e gasifera, come Green Oleo. 

Average Monthly TTF - 2024/1Q25 

 
Source: Company presentation, Websim corporate 

Sulla base delle considerazioni di cui sopra e delle indicazioni ricevuta dalla Società in merito alla tendenza 
della domanda nel 1Q25, rivediamo al ribasso le nostre proiezioni di profittabilità nel periodo di stime 
esplicite, fattorizzando l’incertezza persistente sui costi dell’energia e delle materie prime.  

In dettaglio: 

 Proiettiamo un livello di volumi nel 2025 analogo a quello dell’anno precedente e in crescita low- to-mid 
single digit fino al 2027. Assumiamo che l’oleochimica cresca marginalmente, mentre prevediamo una 
crescita più pronunciata per gli Esteri. La capacità produttiva complessiva dovrebbe essere saturata intorno 
al 75% nel 2025, per poi tendere all’80% a fine periodo.   
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 Prevediamo una crescita complessiva dei ricavi (base 2024) fino al 2027 con un CAGR >7%. Assumiamo nel 
periodo un mix più favorevole agli Esteri, che dovrebbero crescere relative sui ricavi complessivi, in coerenza 
con la strategia di Green Oleo di aumentare progressivamente l’esposizione a segmenti di prodotto con 
marginalità più elevata. 

 Per la struttura dei costi, assumiamo che nel periodo l’incidenza delle materie prime e dei servizi sui 
ricavi si mantenga mediamente intorno ai livelli del 2024 (~68.5%/~17.5%), con un costo del personale 
in crescita low single-digit in valore assoluto fino al 2027.  

 Riduciamo le nostre stime di EBITDA dell’10% circa (in media) nel periodo, proiettando una crescita con un 
CAGR del 34%, ma con una riduzione del margine rispetto alle stime precedenti. 

 Il passaggio a un modello make-to-stock per alcuni prodotti ad alta marginalità dovrebbe comportare un 
maggiore assorbimento di risorse finanziarie dal CCN nel periodo (+Eu1.5mn cumulati). Ci aspettiamo, 
pertanto, un aumento della posizione finanziaria netta (debito) di Eu1mn nel 2025, che diminuirà 
progressivamente fino a Eu10.2mn nel 2027. L’operating cash flow cumulato nel periodo è previsto 
superiore a Eu9mn (>30% della market cap). Il rapporto Net Debt/EBITDA è stimato a 3.6x nel 2025, 2.3x 
nel 2026 e 1.4x nel 2027.  

Green Oleo – Change in estimates   

 New Old ∆ %    

Eu mn 2025E 2026E 2027E 2025E 2026E 2027E 2025E 2026E 2027E 

 

CAGR 
24A-27E 

Revenues 74.8 81.0 88.1 74.9 80.9 87.9 -0.1% 0.1% 0.3%  7.3% 
YoY growth % 5.1% 8.2% 8.8% 5.1% 8.0% 8.6%      
o/w Esteri 22.5 27.2 31.5 21.6 26.2 30.3         
o/w Oleochimica  52.4 53.8 56.7 53.3 54.7 57.6         

Value of Production 74.1 80.7 87.7 75.0 81.0 88.0 -1.2% -0.4% -0.3%   
YoY growth % 2.8% 8.8% 8.7% 4.0% 8.0% 8.6%          

EBITDA 3.6 5.3 7.2 4.7 5.6 7.3 -24.1% -6.4% -1.7%  33.9% 
YoY growth % 18.7% 47.9% 36.9% 56.3% 19.8% 30.4%         
 Margin % 4.8% 6.5% 8.2% 6.3% 7.0% 8.3% -154bps -50bps -12bps   

EBIT 0.7 2.4 4.3 1.9 2.8 4.4 -63.5% -14.7% -2.6%   
 Margin % 0.9% 2.9% 4.9% 2.5% 3.4% 5.1%         

EPS 0.005 0.044 0.090 0.031 0.053 0.092 -84.0% -16.5% -2.4%   
Net Debt / (Cash) 12.9 12.2 10.2 11.4 10.4 8.4 12.8% 16.7% 22.5%   
Net Debt / EBITDA  3.6x 2.3x 1.4x 2.4x 1.9x 1.1x      
Net Working Capital 8.2 8.5 9.1 7.8 8.1 8.5 5.1% 5.4% 6.6%   
Capex 2.5 2.5 2.5 2.5 2.5 2.5 0.0% 0.0% 0.0%   

 
 

Source: Websim Corporate estimates 
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Company in Brief 
Descrizione della società Management Azionisti (% azioni ordinarie) 

Green Oleo è tra i principali produttori in Europa nel mercato dell’oleochimica 
fine da fonti rinnovabili, quali olii acidi prevalentemente da ulivo e grasso 
animale, utilizzati per la produzione di acidi grassi e glicerine. Grazie alla sua 
filiera corta, promuove un modello di economia circolare altamente 
sostenibile. Il suo impianto produttivo ha una capacità di 65.000 tonnellate. Il 
giro d’affari 2023 è stato di oltre €60mn. La società ha sede a Cremona, 
operante dal 1923, dal 2012 di proprietà della Famiglia Buzzella che vanta un 
expertise nel settore chimico di oltre 60 anni. Green Oleo è quotata sul 
segmento Euronext Growth Milano da luglio 2023.    

Chairman & CEO: Beatrice Buzzella 
CEO: Francesco Buzzella  
CFO: Raffaella Bianchessi 
CSO: Alessandro Viano  
R&D Manager: Simone Armani 
Plant Manager: Giovanni Patritti 

BB S.r.l.* 
FB S.r.l.** 
PIEMA S.r.l.*** 
Market float 
Treasury shares 
Francesco Buzzella 
Beatrice Buzzella 
_________________________ 
* 100% Beatrice Buzzella 
**   100% Francesco Buzzella 
*** 100% famiglia Buzzella 

  30.77% 
  30.77% 
  20.15% 
  16.45% 
   1.53% 
   0.16% 

0.16% 

Punti di Forza/Opportunità Rischi/Debolezze 
 Barriere all’entrata alte 
 Consolidato Know-How industriale e imprenditoriale 
 Autorizzazioni e certificazioni produttive richieste dal mercato 
 Impianto produttivo flessibile nell’utilizzo di diverse materie prime 
 Market leadership nella lavorazione dei derivati di olio di oliva 
 Forte richiesta di prodotti cosmetici a base di derivati dell’olio di oliva 
 Mercato dell’oleochimica in crescita con CAGR 2021-2030 del 7.5% 
 Opportunità di M&A per ampliare la capacità produttiva 
 Elevato switching cost per i clienti 
 Diversificazione dei mercati target 

 Rischi geopolitici alti influenzano il costo energetico 
 Perdita delle certificazioni richieste dal mercato 
 Saturazione della capacità produttiva 
 Possibile ingresso nel mercato italiano di operatori internazionali 
 Potere contrattuale dei fornitori medio-alto, Green Oleo è price taker 
 Elevati investimenti necessari per realizzare gli impianti produttivi 
 Capacità produttiva non ancora pienamente utilizzata 
 Rischi legati alla coltivazione di ulivo e tendenza al minor consumo di carne 
 Potenziali difficoltà nei processi di integrazione delle acquisizioni 

Green Oleo – 2021-2027E Total Volumes (K/Tons), Capacity  

Source: Company Data & Websim Corporate estimates 

Green Oleo - 2021-2027E Turnover Evolution (€ mn) 

Source: Company Data & Websim Corporate estimates 

Green Oleo - 2021-2027E EBITDA (€ mn), EBITDA Margin  

Source: Company Data & Websim Corporate estimates 

Green Oleo - 2021-2027E Net Income (€ mn), Net Income Margin 

Source: Company Data & Websim Corporate estimates 

Green Oleo - 2021-2027E NFP (€ mn), Net Debt / EBITDA  

Source: Company Data & Websim Corporate estimates 

Green Oleo - 2021-2027E Avg. Capital Employed, EBIT, (€ mn), RoACE Evolution 
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DETAILS ON STOCKS RECOMMENDATION 

Stock NAME GREEN OLEO 

Current Recomm: BUY Previous Recomm: BUY 

Current Target (Eu): 1.35 Previous Target (Eu): 1.50 

Current Price (Eu): 0.82 Previous Price (Eu): 0.90 

Date of report: 09/04/2025 Date of last report: 15/01/2025 
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